深圳市成翰科技有限公司


枪鱼WMS代理政策

版本号 2.2 发布日期：2017-03-07
1、 合作对象
有兴趣从事管理软件行业的公司、和相关从业的个人，并可以独立承担民事责任。
代理商以代理销售的方式自行承担风险及责任，在任何情况下“深圳市成翰科技有限公司”均无义务补偿代理商自身经营活动所产生的损失。
2、 合作的形式
    1 代理形式：代理商，针对公司，签属排它性协议，代理了枪鱼WMS就不能代理其它同类或有市场竞争性的类似产品，可以只销售不实施，也可既销售又实施。
   2项目合作形式，按项目提取佣金（提成），不需签属排它性协议。
3、 软件价格及其它
	序列
	等级
	合作对象
	标准价格
	年销售额度（万）
	拿货折扣
	宣传支持
	备注

	
	
	
	基础版
	标准版
	集团版
	
	
	
	

	1
	金牌
	代理
	13万
	23万
	66万
	200万以上
	3.5折
	10%
	实施方及实施费用依具体情况谈
基础版含10 PDA用户
标准版含20 PDA用户
集团版含70 PDA用户
签约对象：代理商或成翰

	2
	普通
	代理
	
	
	
	200万以下
	4折
	5%
	

	3
	用户
	
	6000每个
	
	5折
	
	


4、 鼓励发展下级代理商政策
1. 公司鼓励代理商发展下级代理商，并在三年内保护这种对应关系，三年后这种对应关系将解除。
2. 下级代理商的确立需以下两个条件：
2.1 代理商首先在公司备案，备案以书面邮件为准，备案内容写明下级代理商的公司名称及“统一社会信用代码”；
2.2 代理商与我司签署“代理协议”及“排他性协议”时告知上级代理商公司“统一社会信用代码”。
3. 发展下级代理商的奖励，奖励额为直接下级代理商当年提货额的10%，以年为周期在次年的4月1日之前结算，此奖励有效期为期3年。
4. 举例说明，A代理商发展了A1代理商，我们称A1为A的下一级代理商，A1在公司拿货政策适用第三项的规定；同时，以备案签约日期开始的三年内，公司在A1的提货总额中提取10%奖励给A；如果A1又发展了代理商A2 , 公司在A2的提货总额中提取10%奖励给A1,但A不再享受提成奖励。
5、 项目合作商分类

	序列
	等级
	合作对象
	合作方式定义
	佣金
	签约对象

	1
	
	公司/个人
	1. 由合作方主导，独立完成销售至合同签订，成翰仅制定技术方案的支持
	15%
	成翰

	
	
	
	2. 由成翰主导，具备一定关系，协助完成销售
	5%
	成翰

	
	
	
	3. 成翰以分包方方式参与
	无
	合作方


以上规则所有解释权归成翰科技，成翰有权根据市场情况更改但要及时通知合作伙伴！
6、 代理流程
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1. 填写合作伙伴申请表
通过成翰网站下载或邮件annezhang@chanham.com索取《成翰代理商申请表》，详实填写关于您的详细信息并发送至成翰；并进行初步的沟通交流；

2. 资格审核，确定合作意向
a) 在15个工作日之内，成翰经过进一步对贵司或个人的情况进行审核，然后将与您进行联系并最终确定合作意向；

3. 公司对代理申请人进行审核。通过审核的代理申请人，凡以单位名义申请需向本公司提供营业执照副本（留复印件），法人代表证明（并留身份证复印件）等资质文件；个人申请代理提供有效证件（留身份证复印件）供公司备案。

4. 合作洽谈，签订合作合同
我们将依据制定的代理政策，签订相应的协议，明确双方合作的目标、权利、义务以及合作的规划，为市场的开拓创造良好基础，并共同制定销售执行计划；

5. 开通账户
将为贵司或个人开通我司系统账号，便于进一步的熟悉和了解我们的产品，并提供完善的问题答疑服务。
7、 商务管理
    1、最低限价政策管理
        公司制定出最低销售价格体系，除特殊项目外，合作伙伴需严格执行。 
    2、特殊项目价格管理
        代理商在竞争中遇到特殊情况，需与公司沟通详细情况，确定竞争策略，确定代理商的利益，由公司市场部审批后方可执行。
8、 市场管理

1. 冲突管理

       如果在某一具体项目中有多个经销商同时参与竞争，则公司根据以下几个优先原则进行支持： 

a) 申报优先原则：优先支持提前申报者；

b) 以上项目申报原则均以邮件时间为准；
2. 商情沟通

公司可根据资源情况，在代理商间协调合作、分工、共享利益。
9、 代理商支持

	序列
	项目
	内容
	对象

	1
	商务条件保证体系
	优惠商务代理条件，保证代理商获取合理的利益
	公司+个人

	
	
	根据具体商务条件，予以相应的奖励
	公司+个人

	2
	技术支持保证体系
	热线电话支持：解答代理商的疑难问题 
	公司+个人

	
	
	方案设计支持：协助代理商进行应用方案设计
	公司+个人

	
	
	现场支持服务：协助代理商解决现场疑难问题 
	公司

	
	
	产品售后服务：解答售后问题
	公司

	3
	市场支援体系
	项目支持：协助代理商进行项目运作
	公司

	
	
	市场活动支持：配合代理商开展市场活动
	公司

	
	
	广告宣传支持：给予代理商广告宣传支持
	公司

	
	
	市场关系支持：配合代理商进行市场关系拓展 
	公司


附:《成翰代理商申请表》
请填写完后到发送到邮箱：service@chanham.com
附表1：《成翰代理商申请表 》

	成翰代理商申请表

	公司名称
	

	公司地址：
	

	总经理：
	
	电话：
	
	E-mail:
	

	代理商负责人：
	
	电话：
	
	E-mail:
	

	销售负责人：
	
	电话：
	
	E-mail:
	

	以下内容为公司简介

	1、 贵公司主要业务领域：



	2、贵公司为客户提供哪些服务：



	3、 贵公司与那些合作伙伴有过合作：



	4、贵公司市场覆盖区域：



	5、贵公司希望与成翰的那些领域合作：



	6、重点客户举例：



	7、 备注：






